
Outcome Domain(K) - Knowledge and Understanding(I) - Intellectual Skills
(P) - Professional 

and Practical

(T) - General 

and 

Transfarable 

Skills

Outcome Level (A) - Introducing Concept
(R )- Reinforcing 

Concept

(M) - Mastering 

Concept

PLO1.01:التعريف بالمفاهيم 

 الاساسية الخاصة بمفهوم

.التسويق المعاصر

PLO1.02: توضيح 

 المفاهيم الاساسية

 للتسويق ةتطبيقاتها في

..مجال الاعمال التسويقية

PLO1.03: 

 التعريف

 بمفاهيم

 الاساليب الكمية

ي
 
 وتطبيقاتها ف

.مجال التسويق

PLO2.04:تطبيق 

 المعرفة المتخصصة

ي
 
 بالتسويق ف

.المهارات العملية

 

PL02.05: ي تطب 

 ق المهارات

 المتخصصة

ي
 
 بالتسويق ف

 الممارسات

 العملية التقليدية

ونية ..والالكتر

PLO2.06: 

 تطبيق

 الاخلاقيات

 المهنية المتعلقة

 بالممارسات

 العملية في

.التسويق

PLO3.07 تحليل 

ي
 
 المواقف التسويقية ف

.بيئة الاعمال

PLO3.08:التنبؤ 

 والتجاوب مع

 التغيرات البيئية

 المختلفة في مجال

.التسويق

PLO3.09: القدرة 

 على وضع حلول

 للمشكلات ضمن

.السياقات ذات العلاقة

PLO4. 

 استخدام الاطار:10

 المجتمعي المحلي

 والعالمي لحل

.المشكلات التسويقية

PLO4.11:العمل 

 الجماعي ضمن

 الفريق الواحد

 باستخدام

 الاتصالات التقليدية

 والالكترونية ذات

..العلاقة بالتسويق

XX%61.47مبادئ التسويق306101

A24.00%X51.00%إدارة التسويق   306201

A44.00%XX38.00%تسويق الخدمات  306204

R46.51%XX47.69%78.00%الإتصالات التسويقية المتكاملة306205

R41.00%71.00%X48.00%التسويق السياحي 306223

R62.00%X65.22%55.00%إدارة المبيعات     306309

R86.54%61.90%67.00%59.00%تسويق الخدمات المالية 306310

A55.43%74.62%X58.90%62.00%سلوك المستهلك      306311

R45.83%54.50%39.00%21.00%50.00%Xالأساليب الكمية في التسويق 306312

R33.00%XX78.00%إدارة المنتجات الجديدة    306313

RX49.28%XXالتسويق الإلكتروني      306314

RX93.46%X58.00%التسويق  الاجتماعي وغير الربحي306321

R73.50%X73.50%Xإدارة العلامات التجارية 306323

MX56.02%X93.62%100.00%الاستراتيجيات التسويقية   306420

R68.00%51.46%59.33%التسويق الدولي        306421

M45.00%54.00%85.33%80.81%بحوث التسويق    306422

M68.00%76.00%X68.00%قضايا تسويقية معاصرة    306426

RXXXXالتسويق لمؤسسات الاعمال  306428

MxxXxتدريب ميداني  / مشروع  تخرج306498

E41.65%43.90%51.15%مبادئ التسويق 316101

EXXXإدارة التسويق   316201

E61.39%55.54%59.00%Xإدارة المبيعات    316309

RXXXXXقنوات التوزيع وعمليات التجزئة 306206

MX77.87%77.87%77.87%العلاقات العامة     306207

RXXXXإدارة المواد     306210

RX66.24%48.00%34.00%تسويق خدمات الرعاية الصحية306324

RXXXادارة علاقات الزبائن 306404

RXXXXXمهارات البيع الشخصي  306405

51.00%59.79%55.74%69.18%62.06%62.94%40.29%56.23%38.00%71.03%72.52%

<--الأهداف التعليمية على مستوى المواد 

متطلبات اجبارية

( ساعات6)متطلبات قسم إختيارية 

<-- الأهداف التعليمية لتخصص التسويق  

MPLO1 :ي التسويق
 
.معرفة المفاهيم التسويقية وتطبيقاتها ف

MPLO2:ي التسويق بما
 
 تطبيق المعرفة والمهارات المتخصصة ف

.يخدم بيئة الاعمال التسويقية

MPLO3 :تحليل المواقف التسويقية والقدرة على التنبؤ وحل المشكلات ضمن 

.السياقات ذات العلاقة

MPLO4 :التواصل الفعال ضمن الفريق الواحد 

 لتطبيق الممارسات التسويقية بما يتلائم مع

.متطلبات المجتمع المحلىي والعالمي


